百元体验销售话术
1、 一呼百应是什么？

一呼百应是一个专业的B2B搜索引擎，中小企业可以在上面开商铺，推广销售公司的产品。

2、 我们是做什么的？

    我们是专门帮企业在网上开企业商铺，推广销售公司产品的......

3、 要问客户的......

1、你们公司的产品之前在网上推广销售过没有？

2、李总，你有想过把你们的产品也放到网上推广销售吗？

4、 要告诉客户的......

    1、现在很多的中小企业都在网上开商铺推广销售公司的产品......

    2、很多之前在百度（阿里巴巴）做过的现在都纷纷来在一呼百应开商铺推广销售公司产品了......

5、 介绍百元体验赢销？

    1、针对向你们这样的企业，我们推出“三个月试用，百元体验营销”活动......

    2、只要交600元的费用，就可以先试用三个月，网上（一呼百应）上开商铺推广销售公司产品......

    3、然后在三个月内你们至少做成了一单生意，或有认为在网上（一呼百应）推广销售产品效果还不错，再决定是否成为我们的交费会员......

    4、以后交费一年也只需要3600元/年。（用户没问到尽量不提）

6、 要向重点强调清楚的？

    1、600元就可以体验试用三个月，三个月内做成生意了，或认为有效果再决定是否成为交费会员......

7、 要向客户撇清的？

      我给你电话不是单纯来向你推销的......针对向你们这样的企业，我们推出“三个月试用，百元体验的营销”活动......

注意：客户异议解答等其他内容，是用于解决客户问题和异议，客户提到什么就针对性的使用解答，没提到的就千万不要主动提起，把问题复杂化。

